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1. Цели освоения учебной дисциплины 

Целью дисциплины является овладение знаниями в сфере организации коммерче-

ской деятельности предприятий различных организационно-правовых форм, функциони-

рующих на рынке. 

Задачи дисциплины:  

• Подготовка выпускников к проектной деятельности в области разработки и реализации 

проектов торгово-технологических и логистических процессов и систем.  

• Подготовка выпускников к выбору инноваций в области торговой, рекламной, 

логистической и товароведной деятельности. 

• Подготовка выпускников к организационно-управленческой деятельно в области 

коммерции при составлении отчетной документации, соблюдении законодательства, 

существующих требований и нормативов, заключении договоров, разработки и 

реализации стратегий и тактик.  

• Изучение особенностей организации и управления коммерческой деятельностью 

организации на рынке; 

• Развить навыки принятия управленческих решений в процессе осуществления 

коммерческой деятельности. 

2. Место учебной дисциплины в структуре ОП ВО 

Учебная дисциплина "Коммерческая деятельность на транспорте" относится к 

блоку 1 "Дисциплины (модули)" и входит в его вариативную часть. 

3. Планируемые результаты обучения по дисциплине (модулю), соотнесенные с 

планируемыми результатами освоения образовательной программы 

Процесс изучения дисциплины направлен на формирование следующих 

компетенций: 

ПКР-1 Способность разрабатывать варианты управленческих решений для 

организаций транспортной отрасли и смежных отраслей 

ПКС-9 Способен выполнять анализ и оценку результатов и процессов рыночной 

деятельности организации для обоснования управленческих решений 

4. Общая трудоемкость дисциплины составляет 

4 зачетные единицы (144 ак. ч.). 

5. Образовательные технологии 

Преподавание дисциплины «Коммерческая деятельность на транспорте» 

осуществляется в форме лекций и практических занятий. Лекции проводятся в 

традиционной классно-урочной организационной форме, по типу управления 

познавательной деятельностью и являются традиционными классически-лекционными 

(объяснительно-иллюстративные). Практические занятия организованы с использованием 

технологий развивающего обучения. Практический курс выполняется в виде 

традиционных практических занятий (объяснительно-иллюстративное решение задач) 

.Самостоятельная работа студента организованна с использованием традиционных видов 

работы. К традиционным видам работы относятся отработка лекционного материала и 

отработка отдельных тем по учебным пособиям (основная и дополнительная литература). 

Оценка полученных знаний, умений и навыков основана на модульно-рейтинговой 

технологии. Весь курс разбит на 12 разделов, представляющих собой логически завер-

шенный объём учебной информации. Фонды оценочных средств освоенных компетенций 

включают вопросы теоретического характера для оценки знаний. Теоретические знания 



проверяются путём применения таких организационных форм, как, решение тестов с ис-

пользованием информационных технологий или на бумажных носителях. . 

6. Содержание дисциплины (модуля), структурированное по темам (разделам) 

РАЗДЕЛ 1 

Сущность и принципы коммерческой деятельности 

Понятие коммер-ции в широком и узком смысле. Содержание ком-мерческой дея-

тельности. Пред-мет данной дис-циплины, ее структура и взаи-мосвязь с другими 

экономическими дисциплинами. Роль и место коммерческой де-ятельности в об-ществе. 

Задачи коммерческой де-ятельности в настоящее время. Принципы ком-мерческой дея-

тельности. 

РАЗДЕЛ 2 

Субъекты коммерческой деятельности 

Международная классификация субъектов ком-мерческой дея-тельности: фирмы, союзы 

пред-принимателей, государственные органы, обще-ственные органи-зации. Классифи-

кация фирм по признакам: по правовому поло-жению, по харак-теру собственно-сти, по 

принад-лежности капита-ла, по целям объ-единения, степени самостоятельно-сти, по виду 

хо-зяйственной дея-тельности и ха-рактеру соверша-емых операций. Единоличное 

предприятие, полное товарище-ство, коммандит-ное товарищество, акционерное об-

щество 

РАЗДЕЛ 3 

Коммерческая деятельность на промышленном предприятии 

Состояние коммерческой деятельности промышленных предприятий России в 

современных условиях. Новые способы увеличения продаж. 

Организационная структура управления коммерческой деятельностью. Коммерческие 

службы предприятия: структура и функции.  

Служба сбыта, маркетинга и материально-технического снабжения.  

РАЗДЕЛ 4 

Планирование материального обеспечения производства 

Сущность плани-рования матери-ального обеспе-чения производ-ства. внутрифир-менное 

планиро-вание: текущее и долгосрочное. 

Основные эле-менты текущего планирования: изучение рынка сырья и материа-лов, 

разработка стратегии снаб-жения. Прямые и косвенные мето-ды изучения рын-ка сырья и 

мате-риалов. Разработ-ка плана закупок материальных ре-сурсов. виды за-купок. Бюджет 

снабжения пред-приятия. Опреде-ление потребно-сти предприятия в материальных ре-

сурсах.  

РАЗДЕЛ 5 

Коммерческая деятельность по закупкам материальных ресурсов на предприятии 

Организация хо-зяйственных свя-зей и выбор по-ставщика. Дого-вор поставки и договор 

купли-продажи. Функ-ции, выполняе-мые договором. 

Порядок и крите-рии выбора по-ставщика. Усло-вия поставки ма-териальных ре-сурсов. 

Основные обязанности по-ставщика и поку-пателя. Способы установления це-ны. 

Требования к упаковке и мар-кировке. Между-народные торго-вые правила ИН-

КОТЕРМС. Усло-вия поставки СИФ, ФОБ, КАФ, ФАС. Основные формы расчетов при 

закупке мате-риальных ресур-сов: платежные поручения, аккре-дитив, чек. 

РАЗДЕЛ 6 

Коммерческая деятельность по сбыту продукции на предприятии 

Исследование рынка, изучение товара, определе-ние емкости рын-ка, анализ конъ-



юнктуры товарно-го рынка, сегмен-тирование рынка, исследование дея-тельности конку-

рентов. Планиро-вание ассорти-мента продукции. Критерии оценки нового изделия. 

Причины неудач при внедрении новых видов про-дукции. 

Жизненный цикл изделия. Страте-гия фирмы на каждой стадии жизненного цикла товара. 

Определе-ние рациональной структуры выпус-ка продукции с помощью показа-теля 

"точки без-убыточности". 

Планирование сбыта товара. Ка-налы сбыта. Виды сбыта. Портфель заказов.  

РАЗДЕЛ 7 

Коммерческая деятельность на совместных предприятиях 

Участники совместных предприятий. Этапы создания совместных предприятий. 

История и цели создания совместных предпри-ятий. Уставной капитал совместного 

предприятия. 

Основные типы СП. Лицензионные договоры. Лицензия и патент. Достоинства 

лицензионного соглашения. 

Подрядное производство, управление по контракту, совместное владение как типы 

совместного предпринимательства. Коммерческая деятельность на СП производственного 

профиля.  

Контракт купли-продажи как способ оформления международной сделки. Офферта: 

твердая и свободная. Расчетные и товаросопроводительные документы при проведении 

международной коммерческой сделки. Содержание внешнеторгового контракта.  

РАЗДЕЛ 8 

Коммерческо-посредническая деятельность 

Сущность и виды посреднической деятельности.  

Полезность и эффективность посреднической деятельности. Структура и содержание 

соглашения с посредниками. Права и обязанности посредников: посредник с 

исключительным, неисключительным и преимущественным правом продажи. 

Особенности соглашения с коммерческим представителем, обязанности представителя и 

принципала. Особенности соглашения с поверенным, обязанности поверенного и 

доверителя. Особенности соглашения с комиссионером, обязанности комиссионера и 

комитента. Индент, консигнация. Особенности со-глашения с агентом, обязанности агента 

и принципала. Особенности договора с дистрибьютором. Виды дистрибьюторов: 

регулярного и нерегулярного типа. Брокерские операции. Отличия брокеров от дилеров. 

Коммивояжер 

РАЗДЕЛ 9 

Коммерческая деятельность по оптовой и розничной продаже товаров 

Функции оптовой торговли. Формы оптовой торговли: транзитная и складская. Отли-

чительные осо-бенности бирже-вой торговли. Ви-ды биржевых сде-лок.  

Коммерческая ра-бота по продаже товаров в розни-цу. Формы роз-ничной торговли: 

самообслужива-ние, обслужива-ние через прила-вок, продажа то-варов по образ-цам, 

торговля по почте, электрон-ная торговля и т.д. Виды допол-нительных услуг. 

Организация тор-говли на выстав-ках, ярмарках, аукционах. Отли-чие ярмарок от бирж. 

Цель ярма-рочной торговли. Цель выставок-продаж. Виды аукционов: глас-ные и 

негласные, на повышение и на понижение цен. Торговые дома. Их класси-фикация по сте-

пени интеграции с производством и по характеру деятельности. 

РАЗДЕЛ 10 

Функции оптовой торговли. Формы оптовой торговли: транзитная и складская. 

Отличительные особенности биржевой торговли. Виды биржевых сделок.  

Стратегическое планирование по-среднической фирмы и его эта-пы. Анализ зон 

деятельности фирмы на рынке. Матрица соотно-шения рыночной доли и роста объ-ема 

спроса. Стра-тегические зоны влияния на рынке: "звезда", "дойная корова", "трудный 



ребенок", "собака". Франчайзинговые фирмы. 

Оперативный бизнес-план. За-дачи, решаемые оперативным планом. Основ-ные разделы 

биз-нес-плана: общее резюме, общий раздел, план по маркетингу, ана-лиз факторов 

внутренней и внешней среды, организационный план, оценка рис-ка, финансовый план. 

Понятие бизнес-операции. Основные этапы проведения биз-нес-операции, структура обо-

ротных средств торгово-посреднической фирмы. Показате-ли эффективности 

использования оборотных средств. Структу-ра издержек об-ращения посред-нической 

фирмы: дополнительные и чистые, трансакционные. 

Ресурсное обес-печение бизнес-операции. Затра-ты на бизнес-операцию. Вы-ручка от 

продаж, валовая и чистая прибыль. Рента-бельность бизнес-операции. 

РАЗДЕЛ 11 

Роль посредников во внешнеэкономической деятельности 

Содержание внешнеэкономических связей. Руководство внешнеэкономической 

деятельностью в России. Международные организации по ВЭД. Роль посредников в 

организации коммерческой деятельности на внешнем рынке. Услуги, оказываемые 

посредниками на внешнем рынке. Виды торгово-посреднических фирм: экспортные, 

импортные, дистрибьюторские фирмы, международные торговые дома. Опыт Японии в 

организации МТД. Роль торгово-промышленных палат. Международные торгово-

посреднические операции: содержание, субъекты. Основные и обеспечивающие 

международные посреднические операции. Основные виды международных 

посреднических операций: операции по перепродаже, комиссионные, агентские, 

брокерские. Сделки купли-продажи: экспортные, импортные, реэкспортные, 

реимпортные. Товарообменные операции. Договор комиссии, индент, операции 

консигнации. Агентское соглашение. Формы международного научно-технического 

обмена: торговля лицензиями и патентами, инжиниринговыми услугами. 

РАЗДЕЛ 12 

Лизинг как форма коммер-ческих отноше-ний 

Основные виды и формы аренды. Терминология арендных отно-шений. Лизинго-вое 

соглашение и этапы его реали-зации. Субъекты и объекты лизинга. Особенности ме-

ждународной аренды. Виды международной аренды: долго-срочная, средне-срочная, 

кратко-срочная. Опера-тивный, финансо-вый, возвратный, компенсацион-ный, чистый, 

раз-дельный, револь-верный лизинг. Ливеридж – ли-зинг, лизинг с об-служиванием.  

Структура опера-ций международ-ного лизинга. Ли-зинговые фирмы, компании и ассо-

циации. Лизинго-вые брокерские фирмы. Селенго-вые компании. Лизинговая сдел-ка. 

Механизм расчета лизинго-вого платежа.  

Экзамен 

 


