Примерные оценочные материалы, применяемые при проведении промежуточной аттестации по дисциплине (модулю)

«Практикум: переговоры в международном бизнесе»

При проведении промежуточной аттестации обучающемуся предлагается дать ответы на 2 вопроса из нижеприведенного списка.

Примерный перечень вопросов к зачету:

1. Эволюция переговорной практики в международной политике и дипломатии.
2. Роль международных переговоров в современном мире.
3. Функции международных переговоров. 
4. Этапы развития науки и о переговорах. 
5. Р.Фишер и У. Юри о международных переговорах.
6. Д.Аксельрод «Эволюция кооперации» - основные тезисы работы и значение для развития науки о переговорах.
7. Роль невербального общения на международных переговорах.
8. Понятия «дипломатия», «внешняя политика» государства. Связь дипломатии с переговорным процессом. 
9. Подходы к анализу внешнеполитической деятельности государств. 
10. Эволюция форм и методов внешнеполитической деятельности государств.
11. Доктринальные основы внешнеполитической деятельности России. Россия в системе международных отношений.
12. Цели, ресурсы и интересы внешней политики России. Приоритетные направления внешней политики. 
13. Особенности формирования внешнеполитического курса России. 
14. Дипломатия России: эволюция и современная ситуация.
15. Создание условий для проведения переговоров в условиях конфликта и кризиса. 
16. Факторы, влияющие на принятие решений в условиях кризиса. 
17. Организационные вопросы подготовки к переговорам. 
18. Содержательные вопросы подготовки к переговорам.
19. Основные этапы по исследованию стратегии и тактики переговоров. 
20. Две стратегии ведения переговоров: торг и совместный с партнером анализ проблемы: общая характеристика . 
21. Основные тактические приемы на международных переговорах. Проблема эффективности тактических приемов.
22. Третья сторона в переговорах: посредничество, добрые услуги, наблюдение за ходом переговоров, арбитраж. 
23. Функции и условия привлечения посредника. 
24. Параметры национальных стилей ведения переговоров
25. Личностные особенности ведения переговоров.
26. [bookmark: _GoBack]Подходы к классификации международных переговоров. Примеры.
27. Специфика российских исследований по международным переговорам.
28. Проблема искажения восприятия на международных переговорах в условия конфликта и кризиса. Методы, направленные на повышение адекватности восприятия.
29. Переговоры на высоком и высшем уровне: особенности и формы проведения. Примеры.
30. Многосторонние и многоуровневые переговоры: особенности и формы проведения. Проблема гибкости.





