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Очная 

 

Общие сведения о дисциплине (модуле). 

Цельюи освоения учебной дисциплины является подготовка 

обучающихся к научно обоснованному выбору методов продаж и поведения 

в целях успешной реализации решений по управлению современной 

организацией. 

Задачи учебной дисциплины: 

формирование у обучающегося способности управлять коммерческими 

переговора и использовать приемы диагностики мотивации партнера по 

переговорам для успешного заключения сделки, 

способности планировать и обеспечивать реализацию продаж 

продукции организации. 

Общая трудоемкость дисциплины (модуля) составляет 4 з.е. (144 

академических часа(ов). 

 


